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Comprendere le 
LinkedIn ADS: 
numeri e trend



Diritti riservati. Vietata la riproduzione e la divulgazione

Fonte: Algorithm Report 2026
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La spesa di social media ads è il 34,9% del digital advertising
Fonte: Digital 2026 Italia (we are social e Meltwater)
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Le LinkedIn ads raggiungono il 42% della popolazione maggiorenne
Fonte: Digital 2026 Italia (we are social e Meltwater)



Diritti riservati. Vietata la riproduzione e la divulgazione

Tutte le fasce demografiche in età lavorativa sono presenti
Fonte: Digital 2026 Italia (we are social e Meltwater)
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Fonte: LinkedIn

Il ROI è migliorato del 
20-30% anno su anno 
nell'ultimo esercizio 

fiscale.

Incremento di 2-3 
volte nei brand 
attributes che 

fanno pubblicità 
su LinkedIn.

Aumento del 33% 
nell'intenzione di 
acquisto grazie 

all'esposizione agli 
annunci su LinkedIn.

Messaggi di 
branding e 

acquisizione 
aumentano di 6 

volte la possibilità 
di conversione.
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