(@ xcamp

Innovazione sociale

Il pitch: la vostra soluzione

Vitamina x per crescere e per fare



@ La vostra soluzione

@ Che cosa intendete fare: descrivete il vostro prodotto (o
servizio o organizzazione) per risolvere il problema che avete
scelto.
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@ Modello di business

@ Come sara venduto il vostro servizio/prodotto?

Qualche schema:

Free - utilizzo gratuito del servizio, che viene remunerato da altri ricavi, generalmente
pubblicita: Google, Facebook...

Freemium - utilizzo gratuito del servizio base, a pagamento per le versioni piu ricche;
Dropbox,

Pay per use - biglietto per I'utilizzo di una porzione del servizio (un giorno, un film, un album,
una App...): ltunes, Appstore, AppleTv

Abbonamento - utilizzo del servizio per un periodo (anno, mese, settimana...): Netflix,
telefonia
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@ La vostra soluzione

@ Descrivete un caso d’uso: come e quando il cliente/utente
accede al servizio/prodotto e come ne usufruisce.
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@ La vostra soluzione

@ Qual e I'elemento di novita? Una nuova tecnologia, un nuovo
servizio, una organizzazione strutturata in modo nuovo -
rispetto a quello che gia esiste.
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@ La vostra soluzione

@ Perche clienti/utenti/stakeholder dovrebbero preferire la
vostra soluzione rispetto a quanto esiste gia? Qual e il
vantaggio che la vostra soluzione procura loro?
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© Un esempio

ElD: Ifidea

FID ¢ una Community dedicata al mondo degli automobilisti: usando I’app, su una
mappa, troveranno 1 servizi ed 1 prodotti a loro piu vicini e pit economici provati €
raccomandati da altr1 automobilisti.
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