
Educativi 
Idee per creare contenuti

Perché è Importante: Educare il tuo pubblico sui tuoi prodotti,
servizi o sul tuo settore in generale può aiutarli a fare scelte più
informate. Quando comprendono meglio ciò che offri, possono
apprezzarlo di più.
• Come Farlo: Condividi contenuti che spiegano come usare i tuoi
prodotti, i benefici di specifici servizi, o fatti interessanti e insight
sul tuo settore.
Ecco alcuni esempi per molti settori, prodotti e servizi:

PRODOTTI
1. Gioielli:
• Post o video che raccontano la storia e il significato culturale di
diversi tipi di gioielli.
• Crea un post o un video tutorial che spiega come prendersi cura
dei gioielli per mantenerli sempre splendenti. Includi consigli su
come pulire diversi tipi di metalli e pietre preziose, e suggerimenti
per la conservazione adeguata per prevenire danni.
-Descrivono le varie pietre preziose utilizzate nei gioielli, le loro
caratteristiche, origini e significati culturali o simbolici.
 • Obiettivo: Fornire conoscenze che possono influenzare la
decisione di acquisto dei clienti, attirando coloro che cercano un
gioiello con un certo significato o energia.
-Spiega come scegliere il gioiello giusto per diversi tipi di
abbigliamento.
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2. Abbigliamento:

• Tendenze della Moda: Articoli o post sui social che

discutono le ultime tendenze della moda e come

incorporarle.

• Consigli di Stile: Suggerimenti su come abbinare pezzi

diversi per creare outfit per varie occasioni.

-Tutorial su Come Vestirsi per Ogni Occasione

-Offri guide che aiutano i clienti a scegliere il giusto tipo di

abbigliamento in base alla loro morfologia, stile personale, o

esigenze specifiche (come abbigliamento per il clima freddo,

attivo, professionale).

-Mostra il processo creativo dietro le collezioni, dagli schizzi

iniziali alla produzione finale. 

3. Borse:

• Mostra come si utilizza un tuo modello di borsa

• Consigli di Manutenzione: Come prendersi cura delle borse

per garantirne la longevità.

-Crea contenuti che esplorano la storia di specifici stili di

borse, come la clutch, la tote, o il messenger bag. Include

informazioni su come questi stili si sono evoluti e su cosa li

rende unici

-Offri consigli su come scegliere la borsa giusta per diverse

occasioni, abbinamenti di stile, e consigli su come una borsa

può completare o trasformare un outfit

-Aggiorna regolarmente i tuoi clienti sulle ultime tendenze

nel mondo delle borse. Questo può includere nuovi colori,

materiali innovativi, o caratteristiche di design emergenti.
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4.Accessori Bambini:

• Sicurezza e Comfort per i Bambini: Informazioni sui

materiali sicuri per i bambini e su come scegliere

accessori confortevoli e funzionali.

• Sviluppo Infantile: Post che collegano l’utilizzo di

determinati accessori allo sviluppo e all’apprendimento

dei bambini.

-Crea contenuti su come organizzare e gestire la vita

quotidiana con i bambini, suggerendo accessori utili per

viaggiare, per la scuola o per la casa che possono

facilitare le routine quotidiane.

-Condividi progetti fai-da-te o idee creative che i genitori

possono fare con i loro bambini, utilizzando gli accessori

che vendi come parte integrante dei progetti.

5.Candele:

 -Pubblica articoli o video che spiegano le differenze tra i

vari tipi di cera utilizzati nelle candele, come la cera di

soia, la cera d’api, la paraffina, ecc. Discuti i benefici e gli

svantaggi di ciascuno, focalizzandoti su aspetti come

sostenibilità, durata della combustione e impatto

ambientale(se sono candele bio) 

-Crea contenuti che dettagliano come le candele

profumate possono contribuire al benessere attraverso

l’aromaterapia. Illustra come diversi profumi possono

influenzare l’umore, alleviare lo stress o migliorare la

concentrazione.

-Offri guide e consigli pratici su come usare le candele in

modo sicuro per prevenire incidenti, come la corretta

distanza dalle superfici infiammabili, l’importanza di non

lasciare mai candele accese incustodite, e come

conservarle correttamente.
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6.Oggettistica da Collezione:

• Storie di Collezionismo: Post sui social che esplorano il

mondo del collezionismo e offrono consigli per i

collezionisti.

• Conservazione e Valore: Consigli su come conservare e

mantenere il valore degli oggetti da collezione.

-Offri consigli su come conservare e mantenere in buono

stato gli oggetti da collezione. Questo può includere

l’ambiente di conservazione ideale, metodi per prevenire

danni e tecniche di pulizia appropriate.

7.Arredo Casa:

• Design Interno: Guide su come decorare vari spazi della

casa in base a stili e tendenze.

• Fai-da-te: Progetti fai-da-te per l’arredamento e la

personalizzazione della casa.

-Crea contenuti visivi su come arredare o rinnovare le

varie stanze della casa, utilizzando prodotti che vendi.

Offri soluzioni pratiche per spazi piccoli, consigli per la

massimizzazione dello spazio, o idee per multi-

funzionalità.

-Racconta la storia dietro ai prodotti più interessanti o

unici che offri. Questo può includere come sono stati

disegnati, la storia del designer o aneddoti speciali sulla

loro creazione.
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8.PRODOTTI ECO SOSTENIBILI :

-Pubblica articoli, video o infografiche che spiegano i

benefici ambientali dei prodotti eco-sostenibili. Enfatizza

come questi prodotti riducano l’impatto ambientale

attraverso l’uso di materiali riciclati, biodegradabili o di

fonti rinnovabili.

-Mostra dietro le quinte i processi di produzione che

rendono i tuoi prodotti sostenibili. Questo può includere

video sui metodi di raccolta etica, tecniche di produzione

a basso consumo energetico, o pratiche di riciclaggio.

-Offri guide che aiutino i consumatori a identificare e

scegliere prodotti sostenibili. Questi contenuti possono

includere consigli su cosa cercare in un’etichetta, come

interpretare le certificazioni eco, o come evitare il

greenwashing.

-Pubblica ricerche o articoli che discutono l’impatto a

lungo termine dell’uso di prodotti non sostenibili rispetto

a quelli eco-sostenibili. Sottolinea come piccoli

cambiamenti nel consumo possano portare a grandi

benefici nel tempo.

-Condividi storie di successo di come i prodotti sostenibili

hanno avuto un impatto positivo sull’ambiente o su

comunità specifiche. Questo può includere casi di studio,

testimonianze di clienti o progetti di impatto comunitario

supportati dal tuo brand.
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Cosmetica / make-up :

• Ingredienti e Benefici: Post educativi sugli ingredienti

dei prodotti cosmetici e i loro benefici.

• Tutorial su Skincare: Video e articoli su routine di

skincare e consigli per la cura della pelle.

-Crea serie di video o articoli che mostrano come

applicare vari prodotti di make-up per ottenere look

specifici, da quelli quotidiani a quelli per occasioni

speciali. Include consigli su tecniche di applicazione e

strumenti migliori per diversi tipi di pelle e stili.

-Mostra i tuoi prodotti in azione attraverso recensioni

video o post che li vedono applicati su diversi toni di pelle

o tipi di pelle. Questo può includere anche confronti prima

e dopo l’uso del prodotto.

-Offri consigli su come mantenere la pelle sana e

prepararla al meglio per l’applicazione del make-up,

inclusi routine di cura della pelle, suggerimenti per la

pulizia, e la scelta dei prodotti adatti a diversi tipi di

pelle.

INTEGRATORI/PERDITA PESO:

-Offri guide complete sulla nutrizione che

complementano l’uso degli integratori. Queste possono

includere piani alimentari, suggerimenti per pasti sani, e

informazioni su come bilanciare macro e micronutrienti

-.Crea contenuti che incoraggino e istruiscano i clienti su

come integrare l’attività fisica nel loro stile di vita per

massimizzare gli effetti degli integratori. Include routine

di esercizi, consigli su come rimanere motivati, e

spiegazioni su come l’esercizio influisce sulla perdita di

peso.
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PIZZERIE, BAR O SIMILI :

-Mostra cosa succede dietro le quinte della tua pizzeria o

bar. Crea video o post che illustrano il processo di

preparazione delle pizze o delle bevande, mettendo in

evidenza la qualità degli ingredienti e la maestria del

personale.

-Condividi storie sugli ingredienti che usi, come la

provenienza del pomodoro San Marzano o la storia del

Parmigiano Reggiano o altri ingredienti o prodotti.

-Offri video tutorial su come preparare cocktails popolari

o meno conosciuti. Puoi anche dare suggerimenti su

abbinamenti di cibo e bevande, o come preparare versioni

non alcoliche.

-Per i bar, considera di creare contenuti che esplorano la

cultura del caffè, inclusi i diversi metodi di preparazione,

le origini del caffè, e i diversi gusti e profili aromatici.

-Condividi la storia dietro alle ricette famose o ai piatti

iconici del tuo menu. Racconta come sono stati creati o

come sono evoluti nel tempo

LaudoCostantina
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PARTUCCHIERI/ESTETISTE/ONICOTECNICHE:

-Crea video tutorial o guide step-by-step che mostrano

come realizzare acconciature alla moda, dallo styling

quotidiano a look più elaborati per occasioni speciali.

Obiettivo: Insegnare ai clienti come ottenere look

professionali a casa, aumentando la fiducia nel tuo

salone come esperto di bellezza.

-Pubblica post o video che offrono consigli su come

mantenere capelli e pelle sani, includendo routine

giornaliere, prodotti consigliati e trattamenti stagionali.

-Condividi informazioni dettagliate sui diversi tipi di

prodotti di bellezza che usi o vendi, come shampoo,

balsami, creme, o sieri. Spiega i benefici, le modalità

d’uso e per quali tipi di capelli o pelle sono più adatti.

-Aggiorna regolarmente i tuoi clienti sulle ultime

tendenze e innovazioni nel campo della bellezza, sia per

capelli che per estetica

-Mostra i risultati dei trattamenti offerti nel tuo salone

con video o foto prima e dopo, sottolineando i

cambiamenti e i benefici dei vari servizi.

-Pubblica post o video che offrono consigli su come

mantenere unghie sane e forti, includendo suggerimenti

su nutrizione, prodotti consigliati e routine quotidiane.

-Pubblica video che affrontano problemi comuni delle

unghie, come la rottura, il sollevamento del gel o le

macchie bianche. Offri soluzioni pratiche e spiega quando

è necessario cercare aiuto professionale.

—Brevi Tutorial di massaggi casalinghi 
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SERVIZI E PRODOTTI PER FESTE ED ECENTI:

-Crea post che guidino passo dopo passo nella

pianificazione di vari tipi di eventi, dalle feste di nascita

ai matrimoni ecc ecc. Include checklist, suggerimenti su

come scegliere la location, il catering, e gli addobbi.

-Pubblica regolarmente aggiornamenti sui trend più

recenti in fatto di decorazioni per eventi. Questo può

includere colori di moda, temi popolari, e nuovi prodotti

per gli addobbi.

-Offri tutorial e guide su come realizzare addobbi fai-da-

te per eventi, utilizzando materiali semplici o prodotti

che vendi. Questo può includere decorazioni per tavoli,

ghirlande, o centrotavola.

-Racconta la storia dietro a bomboniere uniche che offri,

spiegando come sono fatte, l’origine dei materiali, o la

tradizione che rappresentano.

-Offri consigli su come gestire il budget per eventi,

fornendo strategie per risparmiare senza compromettere

lo stile o la qualità.

 • Obiettivo: Aiutare i clienti a pianificare eventi

indimenticabili rispettando il loro budget, posizionandoti

come un partner affidabile e consapevole dei costi.
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