
Ispirare
Idee di post per 

Ispirare significa stimolare il tuo pubblico a raggiungere
aspirazioni personali o professionali, spesso collegando queste
aspirazioni al tuo brand o prodotti.

Perché è Importante: L’ispirazione motiva le persone e può
rendere il tuo brand più attraente. Contenuti che ispirano
possono far sì che i clienti aspirino a uno stile di vita o a valori
associati al tuo brand.

• Come Farlo: Pubblica storie di successo dei clienti, casi studio,
citazioni motivazionali, o immagini che suscitano emozioni
positive e che si allineano con il tuo brand.

Esempi di Contenuti:
• Storie di Successo: Racconti di come i clienti hanno raggiunto
importanti traguardi grazie al tuo prodotto o servizio.
• Citazioni Motivazionali: Citazioni che incoraggiano l’azione o la
riflessione, meglio se correlate al tuo settore.
• Visual Storytelling: Immagini o video che mostrano
trasformazioni o miglioramenti realizzati tramite il tuo
prodotto/servizio.
• Case Study: Approfondimenti su come il tuo prodotto/servizio
ha aiutato a risolvere problemi specifici.
• Contenuti User-Generated: Condivisione di post, foto o video
creati dai clienti che mostrano il loro entusiasmo per il tuo brand.
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Esempi pratici in diversi settori:
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PRODOTTI:

1. Gioielli:

• Mostra la nuova collezione di gioielli, con immagini di alta

qualità, ma metti in evidenza come essi possono cambiare

un outfit

• Mostra come con lo stesso gioiello si

possono ricreare più tipi di outfit o stili (sportivo elegante

ecc)

2. Abbigliamento:

• Video lookbook che mostra qualcuno che indossa i tuoi capi

in diverse situazioni quotidiane.

• Post “Come indossarlo” che suggerisce diversi modi per

abbinare i tuoi capi con altri articoli.

3. Accessori Bambini:

• Carosello di foto che mostra bambini felici mentre

utilizzano i tuoi accessori.

• Quiz interattivo sui social per aiutare i genitori a scegliere

gli accessori perfetti per i loro bambini. 

4. Borse:

• Mostra come abbinare colori di borse a determinati outfit 

• Mostra quante cose ci puoi portare dentro .

Porta le tue borse nelle tue passeggiate/avventure, mostrati

sorridente  e spensierata
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5. Oggettistica da Collezione:

• Serie di post che raccontano la storia unica dietro ogni

pezzo da collezione.

• Parlare dei significati di ogni collezione 

6. Arredo Casa:

• Prima e dopo le immagini di una stanza trasformata con

i tuoi prodotti di arredamento.

• Consigli di design e tendenze di arredamento legate ai

tuoi prodotti.

7. Cosmetica:

• Tutorial di trucco utilizzando i tuoi prodotti cosmetici.

• Recensioni e testimonianze di clienti soddisfatti con

foto prima e dopo.

8.Candele:

 -Offri idee su come utilizzare le candele per decorare vari

ambienti della casa. Posta foto o video di ambientazioni

eleganti o accoglienti arricchite dalle tue candele, come

una tavola imbandita o un angolo lettura.

-Spiega i benefici dell’aromaterapia associati a specifici

profumi delle tue candele. Per esempio, puoi descrivere

come il profumo di lavanda possa aiutare a rilassarsi o

come il rosmarino possa migliorare la concentrazione.
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INTEGRATORI PERDITA PESO: 

 -Pubblica consigli giornalieri su come mantenere uno

stile di vita sano, come suggerimenti nutrizionali, routine

di esercizio, e modi per integrare gli integratori nella

dieta quotidiana.

-Condividi quotidianamente citazioni motivazionali o

infografiche che incoraggino i follower a rimanere

concentrati sui loro obiettivi di salute e benessere. Questi

post possono servire come ispirazione giornaliera per i

tuoi follower.

-Condividi le storie di successo di clienti (o tua) che

hanno raggiunto significativi obiettivi di perdita di peso o

miglioramento della salute grazie ai tuoi integratori.

Include prima e dopo le foto, e racconti personali che

descrivano il loro viaggio.

PARRUCCHIERE/ESTETISTE:

-Condividi foto o video del prima e dopo di trasformazioni

capelli o trattamenti estetici, sottolineando le

competenze tecniche e la capacità di ascolto delle

esigenze del cliente.

-Pubblica regolarmente consigli su come mantenere i

capelli sani, la pelle luminosa, o le unghie in perfette

condizioni tra un appuntamento e l’altro.

-Aggiorna i tuoi follower sulle ultime tendenze in termini

di tagli, colori, make-up e trattamenti. Mostra come il tuo

salone sia aggiornato e pronto a offrire servizi

all’avanguardia.
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Pizzerie-Bar-alimentari:

-Condividi video o foto che mostrano il processo di

preparazione della pizza o altro , dalla lavorazione della

pasta fino alla cottura nel forno a legna. Questo tipo di

contenuto visivo non solo ispira ma informa anche i tuoi

follower su quanto amore e cura metti nel creare ogni

pizza.

-Racconta la storia del tuo pizzaiolo (o altri), la sua

formazione, la sua passione per la cucina italiana e come

ha perfezionato la sua tecnica. Questi racconti personali

creano una connessione emotiva con i clienti.

-Ogni mese, crea una pizza (o altro)speciale che rifletta la

stagionalità degli ingredienti o festività particolari.

Promuovi questa “Pizza del Mese” sui social media,

invitando i follower a venire a provarla.

-Condividi foto di clienti che si godono le loro pizze,

magari taggandoli (con permesso) per aumentare la

condivisione e il reach del post. Questa prova sociale

aumenta la fiducia nei nuovi clienti potenziali.
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